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新規ビジネスを早期に立ち上げ、

事業収益拡大とグローバル展開へつなげる

エスアールジータカミヤ株式会社は足場などの建設用仮設機材を販売・レン

タルする会社です。生活基盤であるビル・道路・橋・プラントなどのインフ

ラ整備に欠かせない「建設用仮設機材」を全国へ供給する、業界で唯一の製造・

販売・レンタル・設計・施工までの一貫体制を整える会社です。

グループ13社の強みを活かしながら、建築・土木工事向け商品のほか、メガ

ソーラーや防災スポーツ施設の総合提案、アジアへのグローバル展開など、さ

らに上を見据えた事業を展開しています。

エスアールジータカミヤ株式会社
http://www.srg.jp/

本社所在地：

T E L：：
設　　　立：
資 本 金：
従 業 員 数：

大阪市北区大深町3-1
グランフロント大阪 タワーB27階
(06)6375-3900
1969年6月21日
6億9,721万円
358名
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エスアールジータカミヤ株式会社様

Adobe ColdFusion 導入事例

2000 年に新規事業の一環で釣具の取扱いを開始し、実店舗の他に通販サイト（リバ

ース　http://www.rebass.jp/）を企画、立ち上げました。当初は、グループ会社で利

用していたオフコンによる在庫管理システムを活用していましたが、店舗とWebサ

イト間が連動せず、CSVデータを手作業等により突き合わせし、Webサイトへ反映

していたので、在庫数量が一致しないなど管理が煩雑でした。また、入力が専用端末の

為、決まった人しか利用出来ないなど操作性や売上データ入力に時間を要していたの

で、システムの改善が急務でした。

導入の背景

システムを改修する際に PHP も採用を検討しましたが、当時から通販サイトの画面

デザインや入力画面への思い入れが強く、HTMLと CFMLとの組み合わせが非常に

やり易かった事と、プログラム経験のあるスタッフが全員ColdFusion を抵抗なく使

っていけたのが採用の決め手でした。また、既存の在庫管理システム連携が容易で有

った事なども採用の一因となりました。

CF を採用したポイント

通販サイトを立ち上げてから試行錯誤しながら 10 年が経過しました。実店舗や自社

Webサイト、商品配送センター間での重複していた在庫管理作業が解消され、スムー

ズに連携する事が出来ました。またその間にも、外部インターネットサイトの Web

モールにも出店し、こちらとの在庫連動も容易に実現出来ました。その後、受注や各拠

点の仕入も機能追加しました。そうする事で、発注から出荷までの作業がスムーズに

なり、小売基幹システムとして確立しました。その後も通販サイトは大きく成長し収

益が向上。現在の取扱いアイテムは約 400 万点にまで成長しました。今後は本業と共

にグローバル展開も目指していきます。

導入効果 ( システム全体 )
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自社仮設事業に限らず、グループ内のあらゆる事業をインターネットを活用して改善する事を目標に、その中核で

ColdFusion のノウハウを活用することが可能だと信じています。実現可能となれば更に、グループシナジーを生むも

のと考えています。

また、現在は専用サーバで運用していますが、システム規模が拡大するに伴い、ColdFusion の運用などをアウトソー

シングする事も視野に入れています。ただし、その運用を担って頂く会社が少なく、今後、そうした会社が増えるのを期

待しています。

今後の予定

誰もがコーディング出来るColdFusion だから自社で内製化でき、コストを抑える事が出来ました。それにより、細か

な業務内容を反映した画面がパソコンに詳しくない社員でも簡単に作業が出来る様になりました。また、既存のオフコ

ンより利便性が当初予想通りに向上しました。システム移行もテストから 3 カ月程度と想定より短期間で実現し、さ

らに運用開始後の改善や改修にかかる時間も従来のシステムと比べて大幅に短縮することができました。また、現場や

お客様から上がった改善案やアイデア等を迅速にシステムに反映でき、素早い意思決定とスピードでシステムを進化

していくことができました。

また、自社基幹事業である仮設機材の販売・レンタル事業において、釣具の通販サイトで得たColdFusion 開発ノウ

ハウを活用し、他社に先駆けインターネットによる通販サイトを開始しました。既存チャネルの販売事業を補完するも

のに急成長。迅速にビジネスを立ち上げる事が出来ただけでなく、少ない人員と工数で売上が大幅に向上しました。

導入効果（ColdFusion）

Adobe ColdFusion 導入事例


